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I percorso di tpo esperienziale ¢ la conduzione
d aula Stimolante, interattiva, 1oriemente
centrata Silla pratica, | partecipanti Sim da
SUbIto Saranno coimolti e chiamari a rsolvere

La sperimentazione artiva, il Con
esperienze, | lavori di gruppo, I role playing, 1o
studlio di brevi filmari clnemarogragics, la
drammarizzazione dl casl reall, giochl d'aula ¢
/e Videorjprese raclliteranno ['wtilizzo ¢

[ apprendimento di Strumenti pratic ¢
Immediatamente Spendibill sul lavoro,

Glannl Carchiolo -1TR Semior Consultant-
tel:+32,. 528 88F9F987F e-mall: glanni@formatore.com
WeE: WWW.TDrmarore, con



